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beraval acaba de cumplir

40 anos y estd con mds

energia que nunca para

lograr su prioridad: ofre-

cer soluciones a pymesy
auténomos.

:Como valoraeste periodo?
Porfortuna, Espafiahacrecidomu-
cho como sociedad, como econo-
mia. Somos la cuarta economia
europea, y creo que somos unrefe-
rente en muchas cuestiones, aun-
que Nosotros no queramos creér-
noslo. Enlo que se refiere al acceso
al crédito, que es de lo que mejor
puedehablarIberaval, sehan dado
pasos muy importantes. La crea-
cién de sociedades de garantia
comolanuestrafueunpasofunda-
mental, pero sigue habiendo nece-
sidades evidentes por parte de las
empresas, alas que se debe prestar
mayor atencion. Es fundamental
quesecuentemas conellas, porque
aportan una parte importante del
carburante econémico nacional.

¢Cuadlhasidoelcambiomassus-
tancial en estos 40 afios?
Légicamente, la sociedad ha ido
avanzando, ylosproyectoshanam-
pliado sus opciones de financia-
cién. El riesgo vivo, es decir, el im-
porte prestado pendiente de
devolver,rondaralos 1.200millones
de euros al finalizar este afio, el do-
ble que hace apenas cinco. Pero el
hecho diferencial de Iberaval con
respecto a sus origenes es que ha
conseguidohacerseunhuecoenel
imaginario cotidiano de muchas
pequenasempresas, deautonomos
que no tenian posibilidad de obte-
ner financiacién y con nosotros la
han logrado. O de auténomos que
nuncahabrianpodidoaccederaun
crédito de no haber sido con nues-
tro respaldo. La utilidad es lo que
nos mueve y lo que hemos conse-
guido situar en el frontispicio de
nuestra acciéon. Haber podido de-
mostrar esa utilidad es probable-
menteelhitomdasrelevante deestas
cuatro décadas. Espero que sean
muchas mds las que podamos se-
guir haciéndolo.

2Sigue lamismaesencia?

Si, Iberaval es de sus 33.000 socios,
como era de las 62 empresas e ins-
tituciones que inicialmente consti-
tuyeron la primigenia Pymeyv, en
noviembre de 1981. La esenciaera,
al ser entidades mutualistas, facili-
tar el mayor acceso posible al cré-
ditoen condicionesmasfavorables
que si el empresario fuera por su
cuentaasolicitarun crédito. Lomis-
mo que ocurre ahora.

¢Cuales son sus prioridades?

César Pontvianne Presidente de Iberaval

«Seremos ambiclosos para
gue ningun proyecto viable
se quede sin financiacion»

Iberaval, 1a SGR de referencia en Espana, lleva 40 anos
ofreciendo soluciones a pymes y autonomos

Eneltltimo ano, como consecuen-
cia de la pandemia, hemos impul-
sadounacampanaentornoalcom-
promiso, que se demuestra
andando, en nuestro caso avalan-
do.Decaraal futuro,vamosaseguir
siendoambiciosos, yatrabajarpara
que ninguin proyectoviable se que-
de sin la financiacién que merece.
La COVID-19 nos ha infligido una
tension positiva enlo referido a ac-
tividad y el Plan Estratégico que
planteamos para 2020-2022 ya lo
hemos superado a estas alturas.

Noseviveelmejormomentoeco-
nomicoporculpadelapandemia.
¢Quéhacelasociedad que presi-
de para ayudar a sus socios?

Basicamente, ofrecer soluciones a
lamedida para cada proyecto. Uno
de los aspectos que mejor valoran
nuestros clientes es el acompana-
miento enlaobtencién derecursos
financieros. A ello hay que sumar
que administracionescomolaJun-
ta de Castilla y Le6n, el Ayunta-
miento de Madrid o el Gobiernode
La Rioja -con quienes colabora-
mos- han hecho un esfuerzo sin
precedentes para bonificar présta-
mosy ayudar a quienes lo han pa-
sado realmente mal en esta crisis.

Iberaval es un ejemplo de cola-
boracion publico-privada. ¢Es el
camino a seguir para la recupe-
racion?
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Iberaval ha logrado
hacerse un hueco en
el imaginario de
pymes y autonomos
para lograr apoyos»

Lo hasido, lo es ylo serd. Tenemos
la mala costumbre de no hacer co-
sas juntos, por unas motivaciones
uotras, pero cuando nos ponemos
de acuerdo en algo demostramos
que podemos llegar a metas dirfa
que casiimpensables.

£ Qué piden a las administracio-
nes en estos momentos?

Que la demostracién hecha de po-
nerseenellugardel otro,comohan
hecho por ejemplo con los présta-
mos ICO, o los apoyos del Instituto
para la Competitividad Empresa-
rialde CastillayLe6n, noseaflorde
un dia. Que quienes dirigen esas
administraciones hagan posible
que los ciudadanos se sientan or-
gullosos de sus instituciones.

Usted siempredefiendelafigura
del empresario, aunque desde
muchos estamentos parece que
es el enemigo nimerol1...
Puescreoqueesunerror, ydirfaque
yaresulta casiarcaicoy, porsupues-
to, contraproducente. Al final esta-
mos todos en el mismo barco, y
denostar la figura del empresario
tiene el mismo sentido que tirar
piedras al tejado propio.

Ahora parece que van a llegar
muchosmillonesdeEuropa.;Los
fondosNext Generationvanaser
los grandes salvadores?

Se han puesto muchas esperanzas
enestosfondos, talvezdemasiadas.
Hay que tener en cuenta que esos
fondoshayquedevolverlos... Espe-
1o que se aprovechen mejor que en
ocasionesprecedentesyrealmente
sirvan paramodernizar estructuras
y procedimientos globales que
cuesta remover pero necesitan un
impulso.

¢.Como considera que deberia
ser sureparto?

Creo que las empresas, yno mere-
fiero solo a las grandes que tienen
obviamente una ventaja competi-
tivaclara, enparticularlasqueestan
luchandopor crecer, pormejorarsu
situacién, tengan untrato preferen-
cial en este reparto.

Iberaval cada vez esta en mas
territorios. Cual es su plan de
expansion?

Iberaval ha crecido de manera or-
génicahastahaceunosanos, ydes-
de 2015 hemos pasado a otro nivel
con dos nuevas delegaciones en
Madrid porque es un mercado
préximoyconmuchasopciones. O
a Galicia, en ese caso por la fusién
deuna SGRdePesca. Enelcasode
nuestro crecimiento en Castilla y
Ledn y La Rioja, hay que decir que
hasidoposible porunrespaldoins-
titucional sin fisuras, que se ha de-
mostradoeficienteyconresultados
contrastados.



